Uzupełnienie raportu QSr 3/2007
1. Skonsolidowane sprawozdanie finansowe Grupy Pamapol S.A. sporządzone zostało zgodnie z wymogami Międzynarodowych Standardów Sprawozdawczości Finansowej (MSSF). Spółka przy sporządzeniu śródrocznego sprawozdania finansowego stosuje te same zasady, które były stosowane przy sporządzeniu ostatniego sprawozdania rocznego.
2. W okresie objętym sprawozdaniem nie wystąpiły czynniki powodujące rozwodnienie zysku na akcje.
ZYSK NA JEDNĄ AKCJĘ (w zł)

	
	III kw. 2007 / okres od 1 lipca do 30 września 2007
	I-III kw. 2007 / okres od 1 stycznia do 30 września 2007
	III kw. 2006 / okres od 1 lipca do 30 września 2006
	I-III kw. 2006 / okres od 1 stycznia do 30 września 2006

	Zysk (strata) netto (zannualizowany)
	2 394
	8 333
	3 335
	7 447

	Średnioważona liczba akcji
	23 166 700
	23 166 700
	23 166 700
	19 408 458

	Zysk (strata) na jedną akcję zwykłą (w zł)
	0,10
	0,36
	0,14
	0,38

	Rozwodniony zysk (strata) na jedną akcję zwykłą (w zł)
	0,10
	0,36
	0,14
	0,38


3. Przychody i wyniki przypadające na poszczególne segmenty po III kwartałach 2007 roku.
Charakterystyka segmentów.

Informacje dotyczące segmentów prezentowane są w dwóch przekrojach:

- geograficznym,

- branżowym.

Ze względu na jednorodną w większej części formę prowadzonej działalności segment geograficzny przyjmuje się jako segment wiodący, a segment branżowy jako uzupełniający.

Segmentami geograficznymi w przypadku Grupy PAMAPOL S.A. są:

1. Grupa krajów Unii Europejskiej,

2. Kraje spoza Unii Europejskiej (eksport ),

3. Polska.

Segmentami branżowymi jest sprzedaż produktów i usług:

1. Branży spożywczej (działalność 2 spółek z Grupy)

- dań gotowych, zup, pasztetów, konserw,

- przetwórstwo warzywnych (mrożonki, warzywa konserwowe).

2. Branży transportowej (działalność 1 Spółki z Grupy)
Zasady rachunkowości przyjęte w raporcie do sprawozdawczości dotyczącej segmentów branżowych i geograficznych.

Przychody segmentu

Przychody segmentu są przychodami osiąganymi ze sprzedaży zewnętrznym klientom, które są wykazywane w rachunku zysków i strat jednostki gospodarczej i dają się bezpośrednio przyporządkować do danego segmentu.

Do przychodów segmentu nie zalicza się:

- pozycji nadzwyczajnych,

- przychodów z tytułu dywidend i odsetek,

- zysków ze sprzedaży inwestycji,

Koszty segmentu

Kosztami segmentu są takie koszty działalności operacyjnej segmentu., które można przyporządkować do niego bezpośrednio wraz z odpowiednią częścią kosztów jednostki gospodarczej, które można przypisać do tego segmentu na podstawie racjonalnych przesłanek.

Do koszt segmentu nie zalicza się:

- pozycji nadzwyczajnych,

- odsetek,

- strat na sprzedaży inwestycji,

- obciążeń z tytułu podatku dochodowego,

- darowizn

- kosztów ogólnego zarządu, z wyjątkiem tych które dotyczą działalności operacyjnej segmentów i można je przypisać bezpośrednio do segmentu.

Wynik segmentu

Wynik segmentu jest różnicą pomiędzy przychodami a kosztami segmentu. Wynik segmentu jest miernikiem działalności operacyjnej przed uwzględnieniem kosztów zarządu, kosztów i przychodów odsetkowych, podatku dochodowego ,pozycji nadzwyczajnych, zysk i strat z tytułu inwestycji.
Aktywa segmentu

Aktywa segmentu to aktywa operacyjne, które segment stosuje w swojej działalności operacyjnej i które można bezpośrednio przypisać segmentowi lub stosownie przydzielić.

Do aktywów segmentu zalicza się:

- aktywa obrotowe wykorzystywane w działalności operacyjnej segmentu,

- rzeczowy majątek trwały,

- pozostałe wartości niematerialne.

Do aktywów segmentu nie zalicza aktywów wykorzystywanych w ramach ogólnej działalności jednostki gospodarczej oraz aktywów powstających z tytułu podatku dochodowego. Przy ustalaniu wartości aktywów uwzględnia się odpisy aktualizujące należności, zapasy.

Pasywa segmentu

Pasywami segmentu są pasywa zaliczane do działalności operacyjnej, które dają się bezpośrednio przyporządkować do danego segmentu lub przypisać do niego na podstawie racjonalnych przesłanek.

Do pasywów segmentu zalicza się:

- zobowiązania z tytułu dostaw i usług oraz pozostałe zobowiązania,

- rezerwy gwarancyjne na produkty i inne roszczenia dotyczące sprzedawanych

Produktów,
- otrzymane zaliczki od odbiorców.

Pasywami segmentu nie są:

- kredyty i pożyczki,

- zobowiązania związane z leasingiem finansowym,

- inne zobowiązani związane z działalnością finansową, a nie operacyjną,

- zobowiązania z tytułu podatku dochodowego.
Identyfikacja segmentów objętych obowiązkiem sprawozdawczym:

Segment branżowy i geograficzny jest uznany za segment sprawozdawczy, jeśli większość jego przychodu pochodzi ze sprzedaży klientom zewnętrznym oraz:

- przychodów ze sprzedaży klientom zewnętrznym oraz transakcji z innymi segmentami stanowi co najmniej 10 % łącznego przychodu wszystkich segmentów lub

- wynik segmentu, niezależnie od tego czy jest to strata, czy zysk stanowi co najmniej 10 % połączonego wyniku wszystkich segmentów, które odnotowały zysk lub stratę, w zależności od tego, która z tych kwot wyrażona jako wartość bezwzględna jest wyższa lub

- aktywa segmentu stanowią co najmniej 10% sumy aktywów wszystkich segmentów.

- Łączne przychody segmentów objętych obowiązkiem sprawozdawczym muszą stanowić 75% całkowitego skonsolidowanego przychodu.

Przychody i wyniki przypadające na poszczególne segmenty branżowe i geograficzne po trzech kwartałach 2007 roku.

Ze względu na fakt, że przychody wygenerowane w toku działalności transportowej w 2007 r. osiągnęły poziom 2,2 % (mniej niż 10%) ogółem przychodów skonsolidowanych sprawozdawczość wg segmentów branżowych w niniejszym raporcie zostanie pominięta.

Segmenty geograficzne:

Tabela
(Dane w mln zł)

	Wyszczególnienie
	Segmenty

	
	Polska
	Unia Europejska
	Kraje spoza Unii Europejskiej
	Ogółem

	Przychody ze sprzedaży
	191 518
	24 620
	12 429
	228 567

	Koszty własne sprzedaży
	145 570
	19 010
	9 020
	173 600

	Wynik segmentu
	45 948
	5 610
	3 409
	54 967

	Nieprzypisane przychody
	-
	-
	-
	19 556

	Nieprzypisane koszty
	-
	-
	-
	48 634

	Zysk brutto
	-
	-
	-
	25 889


Nie wyodrębniono aktywów i pasywów dotyczących segmentów, gdyż nie jest możliwe przypisanie  poszczególnych pozycji do przychodów w przedstawionym przekroju. Aktywa i pasywa Grupy związane z głównymi przychodami jakimi jest sprzedaż produktów z

branży spożywczej.
4. Istotne zdarzenia następujące po zakończeniu okresu śródrocznego, które nie zostały odzwierciedlone w sprawozdaniu finansowym za okres śródroczny
W dniu 3 października 2007 r. pomiędzy Spółką i Pawłem Szataniakiem (Nabywca) oraz Spółką i Mariuszem Szataniakiem (Nabywca) podpisane zostały dwie jednobrzmiące umowy na mocy których Spółka zbyła na rzecz każdego z nabywców 1.416.650 sztuk (łącznie 2.833.300) akcji zwykłych na okaziciela serii B spółki Wielton S.A. o wartości nominalnej 0,20 zł każda i łącznej wartości nominalnej 566.660 złotych. Na mocy niniejszych umów każdy z nabywców nabył przedmiotowe akcje Wielton S.A. za cenę w wysokości 12.041.525 zł, czyli po 8,50 zł za jedną akcję (łączna cena jaką uzyskała Spółka od obu nabywców wynosi 24.083.050 zł. Ponadto strony postanowiły, że w przypadku gdy cena emisyjna akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem Wielton S.A. na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie będzie wyższa niż 8,50 zł za jedną akcję każdy z nabywców zobowiązuje się zapłacić na rzecz Spółki dodatkową cenę stanowiącą różnicę (pomnożoną przez ilość akcji kupowanych na podstawie niniejszej umowy) pomiędzy ceną 8,50 zł a ceną emisyjną akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie, w terminie do dnia 10 października 2008 r. Udział zbywanych akcji w kapitale zakładowym spółki Wielton S.A. wynosi 5,6% i odpowiada 5,6% ogólnej liczby głosów na walnym zgromadzeniu Wielton S.A. Po dokonaniu tej transakcji Spółka nie posiada akcji Wielton S.A. (raport bieżący nr 54/2007 z dnia 4 października 2007r.)
5. Wyjaśnienia dotyczące zdarzeń i transakcji istotnych dla zrozumienia zamian w sytuacji finansowej i wyników osiągniętych od końca ostatniego roku obrotowego

Rozszerzenie Grupy Kapitałowej Pamapol o kolejne podmioty

Na poziom przychodów oraz wyniki Grupy Kapitałowej Pamapol istotny wpływ miały zrealizowane w I półroczu przejęcia. Wyniki spółki ZPOW Ziębice są konsolidowane od 1 marca 2007 r., spółki MitMar od 31 maja 2007 r., zaś dane spółki Cenos są konsolidowane od 30 czerwca 2007 r..
Ponadto w wyniku nabycia udziałów w Spółkach ZPOW Ziębice Sp. z o.o. oraz Cenos Sp. z o.o. poniżej ich wartości godziwej Pamapol w sprawozdaniu skonsolidowanym odnotował jednorazowy zysk na tym nabyciu w kwocie 10,2 mln zł z tytułu odpisu ujemnej wartości tych firm.
Niekorzystna sytuacja na rynku surowców

Ujemnie na wynik Grupy Kapitałowej wpłynęła zła sytuacja na rynku mięsa przez co spółka MitMar wykazała ujemny wynik na działalności operacyjnej w okresie trzeciego kwartału 2007 r. Bardzo wysokie ceny surowców zbożowych (jęczmienia, ryżu) oraz kawy wpłynęła zdecydowanie negatywnie na wyniki spółki Cenos pogarszając skonsolidowany wynik operacyjny w okresie drugiego półrocza 2007 r.
6. Informacja dodatkowa do skróconego kwartalnego sprawozdania finansowego
Sprawozdanie finansowe Pamapol S.A. zostało sporządzone zgodnie z Międzynarodowymi Standardami Sprawozdawczości Finansowej. Spółka przy sporządzeniu śródrocznego sprawozdania finansowego stosuje te same zasady, które były stosowane przy sporządzeniu ostatniego sprawozdania rocznego.
OBJAŚNIENIE ISTOTNYCH ZMIAN W POZYCJACH BILANSOWYCH NA DZIEŃ 30.09.2007 W STOSUNKU DO 31.12.2006 R.

Istotne zmiany w poszczególnych pozycjach bilansowych wynikają przede wszystkim z nabycia w trakcie roku 2007 udziałów w trzech spółkach zależnych :

MITMAR (60 % udziałów),

ZPOW Ziębice (100 % udziałów),

CENOS (100 % udziałów).

            Sumy bilansowe nabytych spółek wynikające z ich sprawozdań jednostkowych na dzień 31.12.2007 r. przedstawiały się następująco:

MITMAR

70.944 tys. zł

ZPOW Ziębice

26.580 tys. zł

CENOS


46.864 tys. zł

Dodatkowo na moment przejęcia dokonano przeszacowań rzeczowego majątku trwałego nabywanych spółek do wartości godziwych. To przeszacowanie miało wpływ na następujące pozycje bilansowe i wynikowe: 

- Rzeczowe aktywa trwałe

- Rezerwa z tytułu odroczonego podatku dochodowego 

- Ujemna wartość firmy.

Wpływ nabycia spółek zależnych na pozycje bilansowe i wynikowe Grupy PAMAPOL

(istotne pozycje) w tys. zł

	Pozycja bilansowa
	MITMAR
	ZPOW ZIĘBICE
	CENOS
	OGÓŁEM

	Wartości niematerialne i prawne
	414
	7
	1.997
	2.418

	Rzeczowe aktywa trwałe
	27.919
	9.168
	19.162
	56.249

	 Plus przeszacowanie MT
	-
	8.410
	15.130
	23.540

	Aktywo z tytułu odroczonego podatku dochodowego
	410
	3
	666
	1.079

	Inne rozlicz. międzyokresowe długoterminowe
	77
	-
	944
	1.021

	Inwestycje w nieruchomości
	3.666
	-
	-
	3.666

	Zapasy
	9.726
	10.526
	10.567
	30.819

	Należności od pozostałych jednostek
	28.246
	6.053
	12.147
	46.446

	RMK krótkoterminowe
	110
	298
	1.010
	1.418

	Wpływ na Aktywa Grupy
	70.568
	34.465
	61.623
	166.656

	Ujemna wartość firmy
	-
	3.190
	7.074
	10.264

	Udziały mniejszości
	2.760
	-
	-
	2.760

	Długoterminowe kredyty 

i pożyczki
	22.463
	6.128
	13.495
	42.086

	Inne zobowiązania długoterminowe
	2.218
	-
	-
	2.218

	Rezerwa z tytułu podatku odroczonego
	609
	3
	76
	688

	Plus przeszacowanie MT
	-
	1.598
	2.875
	4.473

	Krótkoterminowe kredyty

 i pożyczki
	5.155
	4.025
	2.945
	12.125

	Zobowiązania z tytułu dostaw i usług
	22.561
	6.884
	9.663
	39.108

	Rozliczenia międzyokresowe
	9.073
	1.396
	5.582
	16.051

	Wpływ na Pasywa Grupy
	64.839
	23.224
	41.710
	129.773


W pozycjach powyższych nie uwzględniono kapitałów własnych jednostek zależnych na dzień nabycia, które zostały wyeliminowane w trakcie konsolidacji.

Uwaga! W sprawozdaniu kwartalnym za III kwartał 2007 nie dokonano przeszacowania majątku MITMAR do wartości godziwych ze względu na brak wycen majątkowych. Przeszacowanie zostało po raz pierwszy uwzględnione przy sporządzaniu sprawozdania skonsolidowanego za IV kwartał 2007 r.

Istotne zmiany w pozycjach bilansowych spółek Grupy Kapitałowej PAMAPOL występujących na dzień 31.12.2006 r. ( w tys. zł)

	Pozycja bilansowa
	PAMAPOL S.A.
	WZPOW Kwidzyn
	PAMAPOL S.A. LOGISTIC

(nieistotne)
	OGÓŁEM


	Rzeczowe aktywa trwałe
	+3.026
	+8.270
	
	+11.296

	Inwestycje w nieruchomości
	-
	-1.609
	
	-1.609

	Długoterminowe aktywa finansowe
	+2.750
	-
	
	+2.750

	Aktywo z tytułu odroczonego podatku dochodowego
	+214
	+141
	
	+355

	Zapasy
	-638
	+1.525
	
	+887

	Należności od pozostałych jednostek
	-2.029
	+6.711
	
	+4.682

	Inwestycje krótkoterminowe
	-21.380
	-30
	
	-21.410

	RMK krótkoterminowe
	+263
	+546
	
	+809

	Wpływ na Aktywa Grupy
	-17.794
	+15.554
	
	-2.240

	Wynik finansowy
	+8.333
	+6.036
	
	+14.369

	Zobowiązania długoterminowe
	+14.687
	-39
	
	+14.648

	Rezerwa z tytułu podatku odroczonego
	+61
	-247


	
	-186

	Krótkoterminowe kredyty

 i pożyczki
	+2.571
	+1.511
	
	+4.082

	Zobowiązania wobec pozostałych jednostek
	+1.168
	+4.014
	
	+5.182

	Rozliczenia międzyokresowe
	-642
	+3.828
	
	+3.186

	Wpływ na Pasywa Grupy
	+26.178
	+15.103
	
	+41.281


W pozycjach powyższych (kolumna PAMAPOL S.A.) nie uwzględniono zmian w długoterminowych aktywach finansowych w jednostkach powiązanych, które zostały wyeliminowane w trakcie konsolidacji.
7. Opis istotnych dokonań lub niepowodzeń Pamapol S.A.
W III kwartale 2007 roku Pamapol S.A. zrealizował powyżej 33 mln zł jednostkowych przychodów ze sprzedaży produktów, usług i towarów handlowych (przy czym w tym zestawieniu towary handlowe podzielono na: towary handlowe - produkty innych firm sprzedawanych na rynek przez Pamapol np. ogórki czy paprykę wyprodukowane przez Spółki spoza Grupy Kapitałowej np. Spółkę Mazar, oraz towary handlowe – opakowania, wyroby mięsne i materiałów dla innych producentów). Odnotowany poziom jednostkowych przychodów ze sprzedaży świadczy o wysokiej dynamice wzrostu obrotów realizowanych przez Spółkę w podstawowym asortymencie czyli sprzedaży dań gotowych. W stosunku do analogicznego okresu 2006 roku odnotowano wzrost przychodów ogółem na poziomie 7 %. Narastająco za trzy kwartały 2007 roku suma jednostkowych przychodów ze sprzedaży przekroczyła 93 mln zł i zwiększyła się o prawie 30 % w stosunku do analogicznego okresu roku poprzedniego.

Przychody z podstawowej grupy produktowej Pamapol czyli sprzedaż „dań gotowych” zwiększyła się w trzecim kwartale br. roku o 25 % w stosunku do przychodów w III kwartale 2006 roku, narastająco osiągnięto 36 % wzrost tej kategorii produktowej. W III kwartale odnotowany został 25 % spadek przychodów ze sprzedaży konserw i dań mięsnych głównie w wyniku sezonowości dostaw dla wojska (w III kwartale 2006 roku realizowano duże dostawy dla wojska). Narastająco przychody ze sprzedaży konserw i dań mięsnych przekroczyły 18 mln zł i są minimalnie niższe niż w okresie porównywalnym. W III kwartale 2007 wzrosła o 20 % sprzedaż „zup gotowych”, narastająco wzrost wyniósł prawie 13 %, ale wciąż sprzedaż w tej kategorii nie odzwierciedla potencjału rynku zup. Sprzedaż „towarów handlowych – wyrobów gotowych” rośnie bardzo dynamicznie zarówno w III kwartale jak i narastająco, w kolejnych okresach wzrost w tej kategorii nie będzie już tak dynamiczny i powinien utrzymywać się w okolicach średniej dla wszystkich produktów (głównie w wyniku wysokiej bazy). Przychody ze sprzedaży usług uległy podwojeniu, są to przychody związane z dzierżawą taboru samochodowego, częściowo dla Spółki Pamapol Logistic i częściowo dla innych podmiotów. Przychody ze sprzedaży pozostałych towarów i materiałów spadły w III kwartale przy bardzo dużym wzroście narastająco, wynika to z faktu, że został ograniczony obrót tymi towarami głównie surowcem mięsnym.
8. W III kwartale 2007 r. nie wystąpiły zdarzenia o charakterze nadzwyczajnym mające wpływ na wyniki osiągane przez Pamapol S.A.
9. W III kwartale 2007 r. Emitent nie deklarował ani nie wypłacał dywidend.

10. Opis zdarzeń, które wystąpiły po dniu bilansowym na który sporządzono skrócone kwartalne sprawozdanie finansowe za III kwartał 2007 roku, nieujętych w tym sprawozdaniu a mogących w znaczący sposób wpłynąć na przyszłe wyniki finansowe:

W dniu 3 października 2007 r. pomiędzy Spółką i Pawłem Szataniakiem (Nabywca) oraz Spółką i Mariuszem Szataniakiem (Nabywca) podpisane zostały dwie jednobrzmiące umowy na mocy których Spółka zbyła na rzecz każdego z nabywców 1.416.650 sztuk (łącznie 2.833.300) akcji zwykłych na okaziciela serii B spółki Wielton S.A. o wartości nominalnej 0,20 zł każda i łącznej wartości nominalnej 566.660 złotych. Na mocy niniejszych umów każdy z nabywców nabył przedmiotowe akcje Wielton S.A. za cenę w wysokości 12.041.525 zł, czyli po 8,50 zł za jedną akcję (łączna cena jaką uzyskała Spółka od obu nabywców wynosi 24.083.050 zł. Ponadto strony postanowiły, że w przypadku gdy cena emisyjna akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem Wielton S.A. na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie będzie wyższa niż 8,50 zł za jedną akcję każdy z nabywców zobowiązuje się zapłacić na rzecz Spółki dodatkową cenę stanowiącą różnicę (pomnożoną przez ilość akcji kupowanych na podstawie niniejszej umowy) pomiędzy ceną 8,50 zł a ceną emisyjną akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie, w terminie do dnia 10 października 2008 r. Udział zbywanych akcji w kapitale zakładowym spółki Wielton S.A. wynosi 5,6% i odpowiada 5,6% ogólnej liczby głosów na walnym zgromadzeniu Wielton S.A. Po dokonaniu tej transakcji Spółka nie posiada akcji Wielton S.A. (raport bieżący nr 54/2007 z dnia 4 października 2007 r.)
11. Zarząd Pamapol S.A. nie identyfikuje innych zdarzeń i transakcji, których opis byłby niezbędny do zrozumienia wyników Pamapol S.A. za III kwartał 2007 r.

Uzupełnienie raportu QSr 4/2007

1. Skonsolidowane sprawozdanie finansowe Grupy Pamapol S.A. sporządzone zostało zgodnie z wymogami Międzynarodowych Standardów Sprawozdawczości Finansowej (MSSF). Spółka przy sporządzeniu śródrocznego sprawozdania finansowego stosuje te same zasady, które były stosowane przy sporządzeniu ostatniego sprawozdania rocznego.

2. W okresie objętym sprawozdaniem nie wystąpiły czynniki powodujące rozwodnienie zysku na akcje.

ZYSK NA JEDNĄ AKCJĘ (w zł)

	
	IV kw. 2007 / okres od 1 października do 31 grudnia 2007
	I-IV kw. 2007 / okres od 1 stycznia do 31 grudnia 2007
	III kw. 2006 / okres od 1 października do 31 grudnia 2006
	I-IV kw. 2006 / okres od 1 stycznia do 30 grudnia 2006

	Zysk (strata) netto (zannualizowany)
	22 246
	45 260
	6 135
	14 627

	Średnioważona liczba akcji
	23 166 700
	23 166 700
	23 166 700
	20 335 741

	Zysk (strata) na jedną akcję zwykłą (w zł)
	0,96
	1,95
	0,26
	0,72

	Rozwodniony zysk (strata) na jedną akcję zwykłą (w zł)
	0,96
	1,95
	0,26
	0,72


3. Przychody i wyniki przypadające na poszczególne segmenty po IV kwartałach 2007 roku.
Charakterystyka segmentów.

Informacje dotyczące segmentów prezentowane są w dwóch przekrojach:

- geograficznym,

- branżowym.

Ze względu na jednorodną w większej części formę prowadzonej działalności segment geograficzny przyjmuje się jako segment wiodący, a segment branżowy jako uzupełniający.

Segmentami geograficznymi w przypadku Grupy PAMAPOL S.A. są:

1. Grupa krajów Unii Europejskiej,

2. Kraje spoza Unii Europejskiej (eksport ),

3. Polska.

Segmentami branżowymi jest sprzedaż produktów i usług:

1. Branży spożywczej (działalność 2 spółek z Grupy)

- dań gotowych, zup, pasztetów, konserw,

- przetwórstwo warzywnych (mrożonki, warzywa konserwowe).

2. Branży transportowej (działalność 1 Spółki z Grupy)
Zasady rachunkowości przyjęte w raporcie do sprawozdawczości dotyczącej segmentów branżowych i geograficznych.

Przychody segmentu

Przychody segmentu są przychodami osiąganymi ze sprzedaży zewnętrznym klientom, które są wykazywane w rachunku zysków i strat jednostki gospodarczej i dają się bezpośrednio przyporządkować do danego segmentu.

Do przychodów segmentu nie zalicza się:

- pozycji nadzwyczajnych,

- przychodów z tytułu dywidend i odsetek,

- zysków ze sprzedaży inwestycji,

Koszty segmentu

Kosztami segmentu są takie koszty działalności operacyjnej segmentu., które można przyporządkować do niego bezpośrednio wraz z odpowiednią częścią kosztów jednostki gospodarczej, które można przypisać do tego segmentu na podstawie racjonalnych przesłanek.

Do koszt segmentu nie zalicza się:

- pozycji nadzwyczajnych,

- odsetek,

- strat na sprzedaży inwestycji,

- obciążeń z tytułu podatku dochodowego,

- darowizn

- kosztów ogólnego zarządu, z wyjątkiem tych które dotyczą działalności operacyjnej segmentów i można je przypisać bezpośrednio do segmentu.

Wynik segmentu

Wynik segmentu jest różnicą pomiędzy przychodami a kosztami segmentu. Wynik segmentu jest miernikiem działalności operacyjnej przed uwzględnieniem kosztów zarządu, kosztów i przychodów odsetkowych, podatku dochodowego ,pozycji nadzwyczajnych, zysk i strat z tytułu inwestycji.
Aktywa segmentu

Aktywa segmentu to aktywa operacyjne, które segment stosuje w swojej działalności operacyjnej i które można bezpośrednio przypisać segmentowi lub stosownie przydzielić.

Do aktywów segmentu zalicza się:

- aktywa obrotowe wykorzystywane w działalności operacyjnej segmentu,

- rzeczowy majątek trwały,

- pozostałe wartości niematerialne.

Do aktywów segmentu nie zalicza aktywów wykorzystywanych w ramach ogólnej działalności jednostki gospodarczej oraz aktywów powstających z tytułu podatku dochodowego. Przy ustalaniu wartości aktywów uwzględnia się odpisy aktualizujące należności, zapasy.

Pasywa segmentu

Pasywami segmentu są pasywa zaliczane do działalności operacyjnej, które dają się bezpośrednio przyporządkować do danego segmentu lub przypisać do niego na podstawie racjonalnych przesłanek.

Do pasywów segmentu zalicza się:

- zobowiązania z tytułu dostaw i usług oraz pozostałe zobowiązania,

- rezerwy gwarancyjne na produkty i inne roszczenia dotyczące sprzedawanych

Produktów,
- otrzymane zaliczki od odbiorców.

Pasywami segmentu nie są:

- kredyty i pożyczki,

- zobowiązania związane z leasingiem finansowym,

- inne zobowiązani związane z działalnością finansową, a nie operacyjną,

- zobowiązania z tytułu podatku dochodowego.
Identyfikacja segmentów objętych obowiązkiem sprawozdawczym:

Segment branżowy i geograficzny jest uznany za segment sprawozdawczy, jeśli większość jego przychodu pochodzi ze sprzedaży klientom zewnętrznym oraz:

- przychodów ze sprzedaży klientom zewnętrznym oraz transakcji z innymi segmentami stanowi co najmniej 10 % łącznego przychodu wszystkich segmentów lub

- wynik segmentu, niezależnie od tego czy jest to strata, czy zysk stanowi co najmniej 10 % połączonego wyniku wszystkich segmentów, które odnotowały zysk lub stratę, w zależności od tego, która z tych kwot wyrażona jako wartość bezwzględna jest wyższa lub

- aktywa segmentu stanowią co najmniej 10% sumy aktywów wszystkich segmentów.

- Łączne przychody segmentów objętych obowiązkiem sprawozdawczym muszą stanowić 75% całkowitego skonsolidowanego przychodu.

Przychody i wyniki przypadające na poszczególne segmenty branżowe i geograficzne za cztery kwartały 2007 roku.

Ze względu na fakt, że przychody wygenerowane w toku działalności transportowej w 2007 r. osiągnęły poziom 1,96 % (mniej niż 10%) ogółem przychodów skonsolidowanych sprawozdawczość wg segmentów branżowych w niniejszym raporcie zostanie pominięta.

Segmenty geograficzne:

Tabela

(Dane w mln zł)

	Wyszczególnienie
	Segmenty

	
	Polska
	Unia Europejska
	Kraje spoza Unii Europejskiej
	Ogółem

	Przychody ze sprzedaży
	281 000
	33 097
	18 192
	332 289

	Koszty własne sprzedaży
	215 542
	25 316
	13 407
	254 265

	Wynik segmentu
	65 458
	7 781
	4 785
	78 024

	Nieprzypisane przychody
	-
	-
	-
	50 815

	Nieprzypisane koszty
	-
	-
	-
	75 711

	Zysk brutto
	-
	-
	-
	53 128


Nie wyodrębniono aktywów i pasywów dotyczących segmentów, gdyż nie jest możliwe przypisanie  poszczególnych pozycji do przychodów w przedstawionym przekroju. Aktywa i pasywa Grupy związane z głównymi przychodami jakimi jest sprzedaż produktów z

branży spożywczej.

4. Istotne zdarzenia następujące po zakończeniu okresu śródrocznego, które nie zostały odzwierciedlone w sprawozdaniu finansowym za okres śródroczny
· W dniu 3 stycznia 2008 Emitent otrzymał od spółki zależnej - Huta Szkła Sławno Sp. z o.o. informację o podpisaniu w dniu 2 stycznia 2008 przez bank PKO BP S.A. promesy udzielenia na rzecz Spółki dwóch kredytów bankowych: i/ kredytu inwestycyjnego do wysokości 35.000.000,00 zł, ii/ kredytu w formie limitu kredytowego wielocelowego w kwocie 5.000.000,00.zł. (raport bieżący nr 1/2008 z dnia 3 stycznia 2008 r.)
· W dniu 31 stycznia 2008 r. Emitent poinformował, że spółka Pamapol Dystrybucja Sp. z o.o. zawarła z Emperia Holding S.A. umowę, w której Emperia Holding zobowiązała się w szczególności, że Dystrybutorzy w okresie trwania umowy zrealizują sprzedaż artykułów Spółek Grupy Kapitałowej PAMAPOL w wysokości łącznie 55.400 tys. zł, w następujących rocznych okresach rozliczeniowych:

- od 01.01.2008 r. do 31.12.2008 r. – 16.800 tys. zł,

- od 01.01.2009 r. do 31.12.2009 r. – 18.400 tys. zł,

- od 01.01.2010 r. do 31.12.2010 r. – 20.200 tys. zł.

Ponadto, Emperia zobowiązała się do docelowego wprowadzenia do swoich centrów logistycznych łącznie do 70 indeksów Spółek Grupy Kapitałowej Pamapol. (raport bieżący nr 6/2008 z dnia 31 stycznia 2008 r.)
· W dniu 6 lutego 2008 r. Emitent podpisał z Bankiem Gospodarki Żywnościowej Spółka Akcyjna z siedzibą w Warszawie, Oddział Operacyjny w Wieluniu (Bank) dwie umowy:

1. kredytu obrotowego w rachunku bieżącym do kwoty 4.000.000 zł , na okres 12 miesięcy od dnia 6 lutego 2008 r.,

2. kredytu rewolwingowego do kwoty 1.000.000 zł , na okres od dnia 6 lutego 2008 r. do dnia 5 lutego 2009 r.
(Raport bieżący nr 7/2008 z dnia 7 lutego 2008 r.)
· W dniu 6 lutego 2008 r. Emitent zawarł z Bankiem Gospodarki Żywnościowej Spółka Akcyjna z siedzibą w Warszawie, Oddział Operacyjny w Wieluniu (Bank) dwie umowy o ustanowienie zastawu rejestrowego na udziałach w spółce zależnej Zakłady Przetwórstwa Owocowo – Warzywnego ,, Ziębice ” Sp. z o.o. (Spółka), w celu zabezpieczenia spłaty wierzytelności Banku, powstałej w następstwie podpisania przez Emitenta w dniu 6 lutego 2008 r. dwóch umów kredytowych, tj. kredytu obrotowego w rachunku bieżącym do kwoty 4.000.000 zł, oraz kredytu rewolwingowego do kwoty 1.000.000 zł, o których Emitent informował, raportem bieżącym nr 7/2008 z dnia 6 lutego 2008 r. Przedmiotowe umowy zastawu zabezpieczają zarówno spłatę kredytów, jak również odsetek, kosztów egzekucji oraz innych kosztów realizacji praw Banku. (raport bieżący nr 8/2008 z dnia 7 lutego 2008 r.)
· W dniu 7 lutego 2008 r. (Emitent) podpisał aneks do umowy ramowej zawartej w dniu 26 lutego 2007 r. z firmą Agros Nova Sp. z o.o. z siedzibą w Warszawie na mocy której Emitent zobowiązał się do produkowania i dostarczenia na rzecz Agros Nova Sp. z o.o. następujących wyrobów: fasolka po bretońsku z boczkiem i kiełbasą, flaki wołowe w rosole, klopsiki w sosie pomidorowym, pulpety w sosie pomidorowym, gołąbki w sosie pomidorowym. O zawarciu oraz szczegółowych warunkach tej umowy Emitent informował raportem bieżącym nr 7/2007 z dnia 26 lutego 2007 r. Na mocy podpisanego w dniu 7 lutego 2008 r. aneksu podwyższeniu uległy ceny jednostkowe w/w produktów. W związku z powyższym oraz prognozowanym zwiększeniem wolumenu obrotów szacunkowa wartość świadczeń wynikających z zawartej umowy, po zmianie cen jednostkowych wyniesie w roku 2008 ok. 15.000 tys. zł. (raport bieżący nr 10/2008 z dnia 8 lutego 2008 r.)
5. Wyjaśnienia dotyczące zdarzeń i transakcji istotnych dla zrozumienia zamian w sytuacji finansowej i wyników osiągniętych od końca ostatniego roku obrotowego
Rozszerzenie Grupy Kapitałowej Pamapol o kolejne podmioty

Na poziom przychodów oraz wyniki Grupy Kapitałowej Pamapol istotny wpływ miały zrealizowane w I półroczu przejęcia. Wyniki spółki ZPOW Ziębice są konsolidowane od 1 marca 2007 r., spółki MitMar od 31 maja 2007 r., zaś dane spółki Cenos są konsolidowane od 30 czerwca 2007 r..
Ponadto w wyniku nabycia udziałów w Spółkach ZPOW Ziębice Sp. z o.o. oraz Cenos Sp. z o.o. poniżej ich wartości godziwej Pamapol w sprawozdaniu skonsolidowanym odnotował jednorazowy zysk na tym nabyciu w kwocie 10,2 mln zł z tytułu odpisu ujemnej wartości tych firm.
Niekorzystna sytuacja na rynku surowców

Ujemnie na wynik Grupy Kapitałowej wpłynęła zła sytuacja na rynku mięsa przez co spółka MitMar wykazała ujemny wynik na działalności operacyjnej w okresie trzeciego kwartału 2007 r. Bardzo wysokie ceny surowców zbożowych (jęczmienia, ryżu) oraz kawy wpłynęła zdecydowanie negatywnie na wyniki spółki Cenos pogarszając skonsolidowany wynik operacyjny w okresie drugiego półrocza 2007 r.
Zbycie akcji spółki Wielton S.A.

W dniu 3 października 2007 r. pomiędzy Spółką i Pawłem Szataniakiem (Nabywca) oraz Spółką i Mariuszem Szataniakiem (Nabywca) podpisane zostały dwie jednobrzmiące umowy na mocy których Spółka zbyła na rzecz każdego z nabywców 1.416.650 sztuk (łącznie 2.833.300) akcji zwykłych na okaziciela serii B spółki Wielton S.A. o wartości nominalnej 0,20 zł każda i łącznej wartości nominalnej 566.660 złotych. Na mocy niniejszych umów każdy z nabywców nabył przedmiotowe akcje Wielton S.A. za cenę w wysokości 12.041.525 zł, czyli po 8,50 zł za jedną akcję (łączna cena jaką uzyskała Spółka od obu nabywców wynosi 24.083.050 zł. Ponadto strony postanowiły, że w przypadku gdy cena emisyjna akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem Wielton S.A. na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie będzie wyższa niż 8,50 zł za jedną akcję każdy z nabywców zobowiązuje się zapłacić na rzecz Spółki dodatkową cenę stanowiącą różnicę (pomnożoną przez ilość akcji kupowanych na podstawie niniejszej umowy) pomiędzy ceną 8,50 zł a ceną emisyjną akcji w ofercie publicznej przed pierwszym notowaniem na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie, w terminie do dnia 10 października 2008 r. Udział zbywanych akcji w kapitale zakładowym spółki Wielton S.A. wynosi 5,6% i odpowiada 5,6% ogólnej liczby głosów na walnym zgromadzeniu Wielton S.A. Po dokonaniu tej transakcji Spółka nie posiada akcji Wielton S.A. (raport bieżący nr 54/2007 z dnia 4 października 2007 r.)
6. Informacja dodatkowa do skróconego kwartalnego sprawozdania finansowego
Sprawozdanie finansowe Pamapol S.A. zostało sporządzone zgodnie z Międzynarodowymi Standardami Sprawozdawczości Finansowej. Spółka przy sporządzeniu śródrocznego sprawozdania finansowego stosuje te same zasady, które były stosowane przy sporządzeniu ostatniego sprawozdania rocznego.

OBJAŚNIENIE ISTOTNYCH ZMIAN W POZYCJACH BILANSOWYCH NA DZIEŃ 31.12.2007 W STOSUNKU DO 31.12.2006 R.

Istotne zmiany w poszczególnych pozycjach bilansowych wynikają przede wszystkim z nabycia w trakcie roku 2007 udziałów w trzech spółkach zależnych :

MITMAR (60 % udziałów),

ZPOW Ziębice (100 % udziałów),

CENOS (100 % udziałów).

Sumy bilansowe nabytych spółek wynikające z ich sprawozdań jednostkowych na dzień 31.12.2007r. przedstawiały się następująco:

MITMAR

64.322 tys. zł

ZPOW Ziębice

28.093 tys. zł

CENOS


50.228 tys. zł

Dodatkowo na moment przejęcia dokonano przeszacowań rzeczowego majątku trwałego nabywanych spółek do wartości godziwych. To przeszacowanie miało wpływ na następujące pozycje bilansowe i wynikowe: 

- Rzeczowe aktywa trwałe

- Rezerwa z tytułu odroczonego podatku dochodowego 

- Ujemna wartość firmy.

Wpływ nabycia spółek zależnych na pozycje bilansowe i wynikowe Grupy PAMAPOL

(istotne pozycje) w tys. zł

	Pozycja bilansowa
	MITMAR
	ZPOW ZIĘBICE
	CENOS
	OGÓŁEM

	Rzeczowe aktywa trwałe
	27.448
	8.981
	19.689
	56.118

	 Plus przeszacowanie MT
	19.431
	8.410
	15.101
	42.942

	Aktywo z tytułu odroczonego podatku dochodowego
	410
	3
	280
	693

	Zapasy
	8.526
	10.934
	11.054
	30.514

	Należności od pozostałych jednostek
	26.482
	6.566
	15.245
	48.293

	Wpływ na Aktywa Grupy
	82.297
	34.894
	61.369
	178.560

	Ujemna wartość firmy
	-
	3.190
	7.040
	10.230

	Udziały mniejszości
	9.345
	-
	-
	9.345

	Długoterminowe kredyty 

i pożyczki
	21.927
	5.317
	14.654
	41.898

	Rezerwa z tytułu podatku odroczonego
	81
	3
	81
	165

	Plus przeszacowanie MT
	3.692
	1.598
	2.869
	8.159

	Krótkoterminowe kredyty

 i pożyczki
	5.167
	5.880
	2.003
	13.050

	Zobowiązania z tytułu dostaw i usług
	15.988
	4.578
	10.907
	31.473

	Rozliczenia międzyokresowe
	9.004
	1.579
	5.448
	16.031

	Wpływ na Pasywa Grupy
	65.204
	22.145
	43.002
	130.351


W pozycjach powyższych nie uwzględniono kapitałów własnych jednostek zależnych na dzień nabycia, które zostały wyeliminowane w trakcie konsolidacji.

Istotne zmiany w pozycjach bilansowych spółek Grupy Kapitałowej PAMAPOL występujących na dzień 31.12.2006 r. ( w tys. zł)

	Pozycja bilansowa
	PAMAPOL S.A.
	WZPOW Kwidzyn
	PAMAPOL S.A. LOGISTIC

(nieistotne)
	OGÓŁEM

	Rzeczowe aktywa trwałe
	+7.500
	+7.785
	
	+15.285

	Aktywo z tytułu odroczonego podatku dochodowego
	+583
	-
	
	+583

	Zapasy
	-1.119
	-978
	
	-2.097

	Należności od pozostałych jednostek
	+11.633
	+13.401
	
	25.034

	Inwestycje krótkoterminowe
	-18.641
	-345
	
	-18.986

	Wpływ na Aktywa Grupy
	-44
	+19.863
	
	-19.819

	Wynik finansowy
	25.868
	8.678
	
	+34.546

	Zobowiązania długoterminowe
	-2.121
	-444
	
	-2.565

	Rezerwa z tytułu podatku odroczonego
	+264
	-203
	
	+61

	Krótkoterminowe kredyty

 i pożyczki
	+20.686
	+3.609
	
	+24.295

	Zobowiązania wobec pozostałych jednostek
	+665
	+531
	
	+1.196

	Rozliczenia międzyokresowe
	+1.072
	+6.525
	
	+7.597

	Wpływ na Pasywa Grupy
	46.434
	18.696
	
	+65.130


W pozycjach powyższych (kolumna PAMAPOL S.A.) nie uwzględniono zmian w aktywach finansowych w jednostkach powiązanych, które zostały wyeliminowane w trakcie konsolidacji.
7. Opis istotnych dokonań lub niepowodzeń Pamapol S.A.
W IV kwartale 2007 roku Pamapol S.A. zrealizował powyżej 34 mln zł jednostkowych przychodów ze sprzedaży produktów, usług i towarów handlowych (przy czym w tym zestawieniu towary handlowe podzielono na: towary handlowe - produkty innych firm sprzedawanych na rynek przez Pamapol np. ogórki czy paprykę wyprodukowane przez Spółki spoza Grupy Kapitałowej np. Spółkę Mazar, oraz towary handlowe – opakowania, wyroby mięsne i materiałów dla innych producentów). Odnotowany poziom jednostkowych przychodów ze sprzedaży świadczy o wysokiej dynamice wzrostu obrotów realizowanych przez Spółkę w podstawowym asortymencie, czyli sprzedaży dań gotowych. W stosunku do analogicznego okresu 2006 roku odnotowano spadek przychodów ogółem na poziomie 12 % głównie w wyniku wielokrotnego obniżenia przychodów ze sprzedaży pozostałych towarów. Narastająco po czterech kwartałach 2007 roku suma jednostkowych przychodów ze sprzedaży przekroczyła 127 mln zł i zwiększyła się o prawie 15 % w stosunku do analogicznego okresu roku poprzedniego. Przychody z podstawowej grupy produktowej Pamapol, czyli sprzedaż „dań gotowych” zwiększyła się w czwartym kwartale br. roku o prawie 40 % w stosunku do przychodów w IV kwartale 2006 roku, narastająco osiągnięto 37 % wzrost tej kategorii produktowej. W IV kwartale odnotowany został również silny wzrost sprzedaży zup gotowych oraz konserw w stosunku do analogicznego okresu poprzedniego roku. Spadek przychodów odnotowano natomiast w kategoriach: towary handlowe – wyroby innych producentów, przychody ze sprzedaży usług oraz przychody ze sprzedaży pozostałych towarów. Szczególnie mocno spadły przychody ze sprzedaży towarów (sześciokrotny spadek obrotów), co wpłynęło na obniżenie przychodów ogółem w IV kwartale w stosunku do poprzedniego roku.
8. W IV kwartale 2007 r. nie wystąpiły zdarzenia o charakterze nadzwyczajnym mające wpływ na wyniki osiągane przez Pamapol S.A.

9. W IV kwartale 2007 r. Emitent nie deklarował ani nie wypłacał dywidend.

10. Opis zdarzeń, które wystąpiły po dniu bilansowym na który sporządzono skrócone kwartalne sprawozdanie finansowe za III kwartał 2007 roku, nieujętych w tym sprawozdaniu a mogących w znaczący sposób wpłynąć na przyszłe wyniki finansowe:
W dniu 31 stycznia 2008 r. Emitent poinformował, że spółka Pamapol Dystrybucja Sp. z o.o. zawarła z Emperia Holding S.A. umowę, w której Emperia Holding zobowiązała się w szczególności, że Dystrybutorzy w okresie trwania umowy zrealizują sprzedaż artykułów Spółek Grupy Kapitałowej PAMAPOL w wysokości łącznie 55.400 tys. zł, w następujących rocznych okresach rozliczeniowych:

- od 01.01.2008 r. do 31.12.2008 r. – 16.800 tys. zł,

- od 01.01.2009 r. do 31.12.2009 r. – 18.400 tys. zł,

- od 01.01.2010 r. do 31.12.2010 r. – 20.200 tys. zł.

Ponadto, Emperia zobowiązała się do docelowego wprowadzenia do swoich centrów logistycznych łącznie do 70 indeksów Spółek Grupy Kapitałowej Pamapol. (raport bieżący nr 6/2008 z dnia 31 stycznia 2008 r.)
W dniu 7 lutego 2008 r. (Emitent) podpisał aneks do umowy ramowej zawartej w dniu 26 lutego 2007 r. z firmą Agros Nova Sp. z o.o. z siedzibą w Warszawie na mocy której Emitent zobowiązał się do produkowania i dostarczenia na rzecz Agros Nova Sp. z o.o. następujących wyrobów: fasolka po bretońsku z boczkiem i kiełbasą, flaki wołowe w rosole, klopsiki w sosie pomidorowym, pulpety w sosie pomidorowym, gołąbki w sosie pomidorowym. O zawarciu oraz szczegółowych warunkach tej umowy Emitent informował raportem bieżącym nr 7/2007 z dnia 26 lutego 2007 r. Na mocy podpisanego w dniu 7 lutego 2008 r. aneksu podwyższeniu uległy ceny jednostkowe w/w produktów. W związku z powyższym oraz prognozowanym zwiększeniem wolumenu obrotów szacunkowa wartość świadczeń wynikających z zawartej umowy, po zmianie cen jednostkowych wyniesie w roku 2008 ok. 15.000 tys. zł. (raport bieżący nr 10/2008 z dnia 8 lutego 2008 r.)
11. Zarząd Pamapol S.A. nie identyfikuje innych zdarzeń i transakcji, których opis byłby niezbędny do zrozumienia wyników Pamapol S.A. za IV kwartał 2007 r.
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